
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	  
	   	  
	  

Con	  la	  colaboración:	  
	  

	  

	  

GÁNATE	  AL	  PÚBLICO	  
TÉCNICAS	  DE	  COMUNICACIÓN	  Y	  PERSUASIÓN	  EN	  PÚBLICO	  
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Bienvenidos	  a	  la	  II	  Edición	  de	  Gánate	  al	  público.	  
Ahora	  más	  que	  nunca	  no	  triunfa	  aquel	  que	  tiene	  sólo	  

buenas	  ideas,	  si	  no	  aquel	  que	  sabe	  comunicarlas	  

eficazmente.	  El	  mundo	  profesional,	  cada	  vez	  más,	  demanda	  

plantear	  tus	  argumentos	  de	  manera	  persuasiva	  y	  conseguir	  

que	  la	  audiencia	  comparta	  y	  entienda	  lo	  que	  quieres	  decir.	  	  

Es	  una	  cuestión	  de	  confianza,	  Gánate	  al	  Público	  te	  ayudará	  a	  

llegar	  dónde	  jamás	  pensabas	  que	  podrías	  llegar.	  

	  

“Saber	  hablar	  bien	  es	  tan	  importante	  como	  
saber	  escribir	  bien.	  Es	  la	  formación	  ideal	  para	  
mejorar	  tus	  habilidades	  y	  las	  de	  tu	  equipo	  de	  

trabajo”	  
Xavier	  Coller	  

Catedrático	  de	  Sociología	  
Universidad	  Pablo	  de	  Olavide	  
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Este	  curso	  está	  dirigido	  a…	  	  
	  

-‐ Profesionales	  de	  todas	  las	  edades	  que	  hagan	  uso	  de	  la	  palabra	  

en	  público	  para	  auditorios	  de	  mayor	  o	  menor	  tamaño	  

Objetivos	  del	  curso	  
	  
-‐ Adquirir	  seguridad	  y	  firmeza	  en	  el	  momento	  del	  discurso	  

-‐ Conocer	  las	  posibilidades	  de	  comunicación	  que	  todos	  tenemos	  

-‐ Extraer	  recursos	  propios	  y	  detectar	  fortalezas	  propias	  	  en	  la	  

comunicación	  en	  público	  

“En	  este	  curso	  más	  que	  enseñarte,	  	  aprendes	  de	  
manera	  práctica,	  divertida	  y	  eficaz.	  Si	  ya	  te	  atrevías	  

a	  hablar	  en	  público,	  ahora	  lo	  harás	  con	  mayor	  
confianza	  en	  ti	  mismo.	  Si	  no	  te	  atrevías,	  ahora	  verás	  

de	  cuánto	  eres	  capaz”	  
	  
	  

Teófilo	  Nicolás	  Flores	  
Profesor	  de	  Oratoria	  y	  Debate-‐	  Sek	  Ciudalcampo	  
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Contenidos	  
	  
	  
-‐	  El	  miedo	  escénico	  y	  el	  estrés	  al	  comunicar	  a	  un	  público	  

• Oratoria	  y	  psicología.	  Entender	  el	  estrés	  y	  su	  naturaleza	  

• Causas	  y	  soluciones	  a	  corto	  y	  largo	  plazo	  

-‐	  El	  arte	  marcial	  de	  la	  oratoria	  

• Tus	  capacidades	  de	  comunicación	  

• Comunicación	  no	  verbal:	  lenguaje	  proxémico	  y	  kinésico	  

• Encuentra	  tu	  voz	  

• La	  ropa	  y	  los	  complementos	  

-‐	  La	  estructura	  de	  la	  pieza	  oratoria,	  el	  orden	  y	  la	  palabra	  

• El	  lenguaje	  

• El	  orden	  de	  batalla:	  inicio,	  desarrollo	  y	  peroración	  

-‐	  Recursos	  externos	  

• Posibilidades	  

• Ventajas	  y	  desventajas	  

-‐La	  construcción	  del	  discurso:	  la	  arquitectura	  de	  la	  palabra	  

• La	  visión	  

• El	  terreno	  y	  el	  presupuesto	  

• El	  diseño	  

• La	  estructura	  

• Los	  acabados	  y	  la	  seguridad	  
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Metodología	  
	  
La	  estrategia	  de	  aprendizaje	  consiste	  en	  el	  
descubrimiento	  de	  carencias	  y	  posibilidades	  por	  
parte	  del	  propio	  participante.	  Así	  como	  el	  alcance	  de	  
conceptos	  por	  los	  propios	  participantes.	  
	  
Entre	  las	  técnicas	  a	  emplear	  destacan:	  
	  

• Grabación	  de	  discursos	  y	  ejercicio	  en	  video	  
• Locución	  y	  audición	  de	  ejercicios	  de	  voz	  
• Visionado	  y	  análisis	  de	  videos	  
• Test	  de	  diagnostico	  
• Exposición	  –	  discursion	  
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Calendario	  y	  horarios	  
	  
	  
Jueves	  8	  de	  marzo	  de	  2012	  
(de	  10:00	  a	  14:00	  y	  de	  15:30	  a	  20:00).	  	  
	  
Viernes	  9	  de	  marzo	  de	  2012	  	  
(de	  10:00	  a	  15:00).	  	  
	  
Localización:	  
	  
Bureau	  Veritas	  Business	  School	  
Valportillo	  Primera,	  22-‐24	  
P.I.	  La	  Granja,	  Edif.	  Caoba	  
28108	  Alcobendas	  
Carretera	  Burgos.	  Salida	  16	  
	  
Plaza	  de	  aparcamiento	  gratuito	  
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¿Quién	  imparte	  este	  curso?	  
	  
Guillermo	  A.	  Sánchez	  Prieto	  
	  
-‐	  Profesor	  de	  oratoria	  y	  debate	  en	  ICADE.	  

-‐	  Imparte	  cursos	  de	  oratoria	  en	  Universidad	  Camilo	  José	  Cela,	  

Deusto,	  ETEA,	  Universidad	  Complutense	  de	  Madrid…	  

	  -‐Profesor	  de	  Presentaciones	  Eficaces	  en	  Escuela	  de	  Negocios	  San	  

Pablo	  CEU,	  Escuela	  de	  Alta	  Gestión	  Pública	  de	  Andalucía,	  

Extremadura	  Business	  School,	  Fundación	  Universidad	  Empresa	  

Jaime	  I,	  Universidad	  de	  Almería…	  

-‐	  Formador	  en	  comunicación	  personal	  para	  IKEA,	  Sun	  Microsystems,	  

Colegios	  SEK,	  EDUCSI,	  SENER	  ingeniería,	  Colegio	  de	  Abogados	  de	  

Madrid.	  

-‐	  Asesor	  en	  habilidades	  de	  comunicación	  para	  campañas	  políticas.	  	  

-‐	  Autor	  de	  Educar	  en	  la	  palabra.	  Manual	  de	  Técnicas	  de	  debate,	  

oratoria	  y	  argumentación.	  (Madrid,	  Fundación	  Universitaria	  

Española,	  2007).	  

-‐	  Colaborador	  en	  Radio	  Extremadura,	  Radio	  3	  e	  	  

Intereconomía	  Televisión.	  
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Precio	  
	  
Incluye:	  	  	   	   	   	   	   	   	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  	  390	  euros	  
	  

-‐ Material	  pedagógico	  del	  curso	  	  

-‐ Sesiones	  lectivas	  	  

-‐ Cafés	  y	  refrigerio	  ambos	  días	  

-‐ Almuerzo	  del	  jueves	  

-‐ Pen	  drive	  con	  el	  material	  pedagógico	  del	  curso	  y	  material	  

bibliográfico	  	  

-‐ Diploma	  acreditativo	  del	  curso	  	  

-‐ Informe	  personalizado	  indicando	  las	  principales	  

recomendaciones	  a	  cada	  participante	  

-‐ Y	  alguna	  sorpresa	  más…	  	  

	  
SÓLO	  15	  PLAZAS	  

	  
	  
DESCUENTOS	  
	  

• 10%	  por	  pronto	  pago	  total	  antes	  del	  1	  de	  marzo.	  	  

• 5%	  para	  ti	  y	  para	  la	  persona	  que	  traigas.	  

• 10%	  desempleado,	  estudiante	  o	  trabajas	  en	  una	  

organización	  sin	  ánimo	  de	  lucro.	  

• 5%	  antiguos	  clientes.	  

	  
TODOS	  LOS	  DESCUENTOS	  SON	  ACUMULABLES	  
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Forma	  de	  pago	  

	  

Reserva:	  120	  euros.	  Hasta	  el	  5	  de	  marzo	  de	  2012.	  

Mediante	  ingreso	  en	  cuenta	  de	  Banco	  Santander:	  

0049	  4080	  60	  2514137495	  

Resto	  del	  pago	  a	  abonar	  mediante	  ingreso	  en	  la	  anterior	  cuenta	  

corriente	  o	  en	  efectivo	  el	  día	  de	  inicio	  del	  curso.	  (8	  de	  marzo	  de	  2012).	  

	  

Escribe	  hoy	  mismo	  a	  reservas@blugrupo.com	  	  indicando:	  

	  

-‐	  Nombre	  y	  apellidos	  

-‐	  Curso	  al	  que	  quieres	  asistir	  

-‐	  Justificante	  de	  los	  descuentos	  que	  quieres	  disfrutar.	  

-‐	  Especificar	  si	  necesita	  plaza	  de	  aparcamiento.	  (matricula,	  

modelo	  y	  color).	  

	  
	  
Política	  de	  cancelación:	  	  

Hasta	  48	  horas	  antes	  del	  inicio	  del	  curso.	  Devolución	  del	  50%	  de	  la	  

reserva.	  

29	  de	  marzo	  de	  2012	  devolución	  de	  lo	  abonado.	  


